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LE METIER CONDITIONS D’ENTREE POURSUITE D’ETUDES

Le titulaire du Bac Pro Commerce est un Apreés une classe de 3¢™ ou de 2" © BTSCCST Conseil et Commercialisation de
employé commercial qui intervient dans tout Solutions Techniques
type d'unité commerciale : sédentaire ou non,
alimentaire ou non-alimentaire, spécialisé ©® BTSMCO Management Commercial
ou généraliste, en libre-service ou en vente LA FORMATION Opérationnel
assistée afin de mettre a la disposition de la
clientéle les produits correspondants a sa © BTS NDRC Négociation & Digitalisation
demande. © Enseignement général : de la Relation Client
14 h hebdomadaire

Son activité consiste, au sein de 'équipe commerciale
de l'unité, a: © Enseignement professionnel :

16h30 hebdomadaire AVENIR PROFESSIONEL

© Période de formation en entreprise :
Vendre, conseiller et fidéliser 22 semaines (sur les 3 ans) Entrée dans la vie active a un poste de vendeur
confirmé

© Participer a l'approvisionnement

o
© Participer a 'animation de la surface de vente
o

Assurer la gestion commerciale attachée a sa
fonction

Ce métier requiert une tenue soignée et une
maitrise de soi en toutes circonstances, le
sens du service, lI'écoute, la disponibilité,
I'amabilité et une connaissance des produits.



